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SEMINARPROGRAMM 2026




WEITERDENKEN. WEITERBILDEN.
WEITERKOMMEN.

VIER ZIELGRUPPEN - VIER ERFOLGSBAUSTEINE DIE MHK EUROPA AKADEMIE
Mit den Angeboten der MHK Europa Akademie zu |hrem Erfolg im Vier gute Griinde, warum sich Weiterbildung fir Sie und lhr Team mit uns
Kichenfachhandel als Partner auszahlt

1 Mitarbeitende starken

Fordern Sie |hr Team, Starten Sie jetzt sicher Gezielte Qualifizierung steigert Motivation, Kompetenz und
bauen Sie lhre Markt- durch - mit den richtigen langfristige Mitarbeiterbindung.

position und das Tools, klaren Strukturen

Vertrauen in |hr Unter- und einem starken Netz- 2 Wissen, das weiterbringt

Aktuelles Fachwissen fiir Verkauf, Planung, Fihrung
und Digitalisierung - direkt umsetzbar im Tagesgeschaft.

nehmen aus. werk.

3 Vorsprung durch Netzwerk
Profitieren Sie vom Austausch mit Branchenprofis,
Trainerinnen, Trainern und Gleichgesinnten.

Gezielte Beratung: Sie liefern die Qualitat, )

Verstehen Sie |hre beeindrucken mit A Zukunft sichern

Kunden, begeistern Prazision und binden Strategien und Impulse fir nachhaltiges Wachstum in
und Uberzeugen Sie - Ihre Kunden - mit jedem einem dynamischen Markt.

in jedem Gesprach. Einsatz.




MHK EUROPA AKADEMIE

LIEBE MHK HANDELSPARTNERINNEN UND HANDELSPARTNER,

in einem dynamischen Marktumfeld eroffnen sich heute im Fachhandel mehr denn je neue Chancen
fur alle, die mit kompetenten Teams, klaren Konzepten und einem feinen Gespdr fir die Wiinsche
ihrer Kundschaft agieren. Die MHK Group unterstiitzt Sie dabei seit Gber 30 Jahren: praxisnah,
fachspezifisch und passgenau fur Ihren Arbeitsalltag - ob in der Geschaftsfihrung, dem Verkauf, bei
der Montage oder der Nachfolgeregelung.

Das neue Seminarprogramm der MHK Europa Akademie 2026 bringt lhnen mit erprobten Methoden,
frischen Verkaufsimpulsen und technischem Know-how, genau das, was Sie in lhrem Studio heute

brauchen, um morgen vorne zu sein und Ilhnen und lhrem Team sofort im Tagesgeschaft hilft.

Unser Tipp: Damit Sie schnell das passende Angebot finden, haben wir alle Seminare mit klaren
Zielgruppen-Symbolen gekennzeichnet.

Wir freuen uns, wenn Sie mit uns den nachsten Schritt in eine starke Zukunft machen!

Mit herzlichen Griif3en

T

Markus Paul




KURSUBERSICHT

Erfolgsfaktoren fiir den profitablen Kiichenhandel
3-teilige Seminarreihe

Kl in Action - Grundlagen und Einsatz von Kiinstlicher Intelligenz im Unternehmen
Workshopreihe Prasenz und Live-Online

#Sichtbarwerden - Mit Social Media Kunden gewinnen
Workshopreihe Prasenz und Live-Online

360° Vertriebskompetenz. Motivation, Inspiration und Abschlusspower!
Verkaufsmotivations-Seminar

Generation Zukunft: Zertifizierte Fiihrungskraft im Einzelhandel und Handwerk
IHK-Fortbildung Présenz und Live-Online

Kiichen aus der Sicht eines Sachverstdandigen
Prasenz-Tagesseminar

Spezialwissen Arbeitsplatten aus Naturstein, Quarzkomposit und Keramik
Prasenz-Tagesseminar Spezialwissen

MHK TUV-Grundlagenseminar
Maobelfachkraft fir festgelegte Tatigkeiten - Module Elektro und Sanitar

MHK TUV-Jahresunterweisung
Mdébelfachkraft fir festgelegte Tatigkeiten - Module Elektro und Sanitar

MHK TOV-Auffrischungsseminar
Mdébelfachkraft fir festgelegte Tatigkeiten - Module Elektro und Sanitar

Gewusst wie. Relevante Rechtsprechung trifft rechtliche Klassiker der Kiichenbranche
MHK Europa Akademie TV

MHK Jungunternehmerworkshops
Zukunft gestalten
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JAHRESUBERSICHT 2026

JANUAR

21. JANUAR
MHK Europa Akademie TV

26.-29. JANUAR
MHK Jungunternehmer-
Winter-Workshop

FEBRUAR

02.-03. FEBRUAR
360° Vertriebskompetenz. Motivation,
Inspiration und Abschlusspower!

MARZ

02. MARZ
Kl in Action (Online-Kurs)

10. MARZ

#Sichtbarwerden - Mit Social Media
Kunden gewinnen
(Online-Schnupper-Kurs)

17.-20. MARZ
MHK TUV-Grundlagenseminar

APRIL

02. APRIL
MHK Europa Akademie TV

13.-14. APRIL
#Sichtbarwerden - Mit Social Media
Kunden gewinnen

23. APRIL
Kl in Action (Online-Kurs)

28. APRIL
Kichen aus der Sicht eines
Sachverstandigen

29. APRIL

Spezialwissen Arbeitsplatten aus
Naturstein, Quarzkomposit und
Keramik

MAI

19. MAI
#Sichtbarwerden - Mit Social Media
Kunden gewinnen (Online-Kurs 1)

JUNI

09. JUNI
#Sichtbarwerden - Mit Social Media
Kunden gewinnen (Online-Kurs 2]

09.-12. JUNI
MHK TUV-Grundlagenseminar

23. JUNI
Kl in Social Media und Marketing

24. JUNI
Kl im Arbeitsalltag

JULI

02. JuLl
MHK Europa Akademie TV

AUGUST

11. AUGUST
#Sichtbarwerden - Mit Social Media
Kunden gewinnen (Online-Kurs 3}

SEPTEMBER

02. SEPTEMBER
Kl in Social Media und Marketing

03. SEPTEMBER
Kl im Arbeitsalltag

15. SEPTEMBER
#Sichtbarwerden - Mit Social Media
Kunden gewinnen (Online-Kurs 4)

15.-18. SEPTEMBER
MHK TUV-Grundlagenseminar

22.-23. SEPTEMBER
MHK TUV-Auffrischungsseminar

OKTOBER

01. OKTOBER
MHK Europa Akademie TV

20. OKTOBER
#Sichtbarwerden - Mit Social Media
Kunden gewinnen (Online-Kurs 5]

NOVEMBER

01.-03. NOVEMBER
MHK Jungunternehmerworkshop

03.-06. NOVEMBER
MHK TUV-Grundlagenseminar

10. NOVEMBER
#Sichtbarwerden - Mit Social Media
Kunden gewinnen (Online-Kurs 6)

11.-12. NOVEMBER
Erfolgsfaktoren fiir den profitablen
Kiichenhandel (Teil 1)

26. NOVEMBER
MHK TUV-Jahresunterweisung

DEZEMBER

08.-09. DEZEMBER

Generation Zukunft: Zertifizierte
Fihrungskraft im Einzelhandel und
Handwerk

AUSBLICK JANUAR 2027

19.-20. JANUAR
Kiichenmontage SPEZIAL

Nahere
Informationen
dazu finden
Sie hier:




3-TEILIGE SEMINARREIHE

Erfolgsfaktoren fur den
profitablen Kuchenhandel

Lernen Sie, wie Sie Kennzahlen strategisch nutzen und |hr Team effektiv
fuhren, um die Rentabilitat und Wettbewerbsfahigkeit Ihres Unternehmens
nachhaltig zu steigern.

ZIELGRUPPE:
Unternehmer, Geschaftsfihrer und Fihrungskrafte im Kichenfachhandel, die
ihr Unternehmen langfristig stabil und profitabel fiihren mdchten

NUTZEN:

¢ Nachhaltiges Wachstum und Strategie: Klarheit Giber Markt, Chancen und
risikoarmes Wachstum

¢ Finanzielle Steuerung: Lernen Sie, Kennzahlen gezielt zu nutzen, Kosten
zu kalkulieren und lhre Liquiditat zu sichern

* Praxisnahe Umsetzung: Ubertragen Sie betriebswirtschaftliche
Erkenntnisse in konkrete Mafinahmen fir Ihren Betrieb

e Mitarbeiterfiihrung und Performance: Motivation steigern und
Fiuhrungsgesprache effektiv gestalten - fur langfristig erfolgreiche
Mitarbeiterfihrung

TEIL 1: Strategien fiir nachhaltiges Wachstum und
finanzielle Stabilitat: Zahlenkompetenz fiir den
Geschaftserfolg

INHALTE:

e Unternehmerisches Denken und Marktstrategie: Sicherheit durch Klarheit
¢ Finanzielle Steuerung als Erfolgsfaktor: Den Betrieb sicher lenken

* Preis- und Kostenkalkulation: Rentabilitat sichern

e Liquiditatsmanagement: Zahlungsfahigkeit erhalten

* Nachhaltiges Wachstum durch Strategie: Erfolg ohne Risiko

TEIL 2: Strategien fiir nachhaltiges Wachstum und
finanzielle Stabilitat: Mit Zahlenkompetenz richtig handeln

INHALTE:

¢ Betriebswirtschaftliche Erkenntnisse in die Praxis umsetzen
¢ Von der Kennzahl zur konkreten praktischen Mafinahme

e Effiziente Prozesse und Organisation

* |Implementierung im Alltag



Unternehmer Jung-
unternehmer

TEIL 3: Mitarbeitende gezielt fiihren und

die Performance steigern 9 ORT / FORMAT:
Prasenz: MHK Europa Akademie,
INHALTE: Robert-Bosch-Strafie 18, 63303 Dreieich

* Leistungsmanagement in der Praxis

TERMINE:

Teil 1:

11.11.2026, 12:00-18:00 Uhr

12.11.2026, 09:00-17:00 Uhr

Die Termine fir Teil 2 und 3 werden zeitnah bekanntgegeben.

¢ Kommunikation und Fiihrungsgesprache
 Praktische Umsetzung und interaktive Ubungen

el

REFERENTEN:
Experten der MSH Consulting GmbH und MHK Group

TEILNAHMEGEBUHR:
MHK Mitgliedsunternehmen: € 345,- zzgl. MwSt.
inkl. Verpflegung** (pro Seminarteil)

Subvention fir aktive MHK Eigenmarken-Partner ANMELDUNG:
max. € 100,- netto pro Teilnehmer*

* Aktive Handelspartner der MHK Eigenmarken erhalten pro Teilnehmer eine auf die Kosten anrechenbare Férderung. Die Hohe ist seminarspezifisch. Fiir alle Seminare gilt zudem folgende Begrenzung: Bei Teilnahme mehrerer
Personen eines Handelspartnerstandortes ist die insgesamt auf die Kosten anrechenbare Subvention pro MHK Eigenmarke auf maximal 500 € netto begrenzt. ** Auch Nicht-Mitgliedsunternehmen kdnnen auf Anfrage an den
Seminaren teilnehmen. Informationen zum Preis und den Teilnahmebedingungen erhalten Sie der Homepage unter https://www.mhk.de/dienstleistungen/mhk-europa-akademie/unternehmer/



WORKSHOPREIHE PRASENZ UND LIVE-ONLINE

Kl in Action - Grundlagen und Einsatz von
Kunstlicher Intelligenz im Unternehmen

Erleben Sie, wie sich Kiinstliche Intelligenz gezielt im Alltag einsetzen lasst -
von Social Media Uber Marketing bis Personalmanagement fir mehr Effizienz,
Kreativitat und Qualitat im Berufsalltag. Im Mittelpunkt der Workshopreihe
steht das richtige Prompting, also die Kunst, Kl prazise und effektiv
anzuleiten.

ZIELGRUPPE:
Fihrungskrafte, Marketing- und Kl-affine Mitarbeitende

NUTZEN:

Praxisnah und direkt anwendbar: In verschiedenen Formaten erfahren
Sie, wie Kl den Arbeitsalltag unterstitzt - von der Ideenentwicklung bis zur
Kommunikation

Effizientes Prompting: Lernen Sie, Kl gezielt zu steuern - fiir schnellere,
kreativere und bessere Ergebnisse

Kreative Inhalte und Marketing: Setzen Sie Kl fiir Social Media,
Texterstellung, Visuals, Kampagnen und Storytelling ein

Innovative Tools und Kommunikation: Interaktive Ubungen, Bild- und
Videoerstellung sowie Einsatz von Avataren und Chatbots fiir Kunden und
Markenprasenz

HINWEIS:
Alle Seminare kénnen einzeln oder als aufeinander aufbauendes Gesamtpaket

gebucht werden.

TEIL 1: Kl in Action - Grundlagen und Einsatz von
Kiinstlicher Intelligenz im Unternehmen
ONLINE-SESSION

Sie lernen, wie sich Kiinstliche Intelligenz gezielt im Alltag einsetzen lasst.

 Uberblick: Welche Kl-Tools sind heute wirklich relevant fiir den
Kiichenhandel?

* Prompting leicht gemacht: Wie man Kl durch gute Eingaben steuert - mit
anschaulichen Beispielen

¢ |deenfindung und Texterstellung: Mit Kl live testen

¢ Bildgenerierung: Wie man mit wenigen Worten ansprechende
Produktbilder erzeugt

¢ Best-of Prompts: Die besten Beispiele und Tipps zum Mitnehmen fiir den
eigenen Arbeitsalltag



TEIL 2: Kl in Social Media und Marketing -
Von der Idee bis zum Posting
PRASENZSEMINAR 1

Sie erfahren, wie Sie Social Media und Marketing gezielter, kreativer und

effizienter mit Kl gestalten konnen.

e Uberblick: Die besten Kl-Tools fiir Social Media, Content Creation und
Marketing

e Themenrecherche und Redaktionsplanung

¢ Storytelling: Ideen, Texte und Kampagnenansatze entwickeln

¢ Bild- und Videoerstellung: Kreative Visuals fur verschiedene Plattformen

¢ Marketingtexte: Produktbeschreibungen, Newsletter und
Werbebotschaften gezielt gestalten

¢ Virtuelle Markenbotschafter und Chatbots: Wie Kl-Avatare und Chatbots
Kundenkommunikation und Markenauftritt verandern

TEIL 3: Kl im Arbeitsalltag -
Effizienter, kreativer, intelligenter arbeiten
PRASENZSEMINAR 2

Sie erhalten einen tieferen Einblick darlber, wie Sie mit KI Ihren Arbeitsalltag

effizienter machen konnen.

¢ Deep-Dive zu aktuellen Kl-Tools fiir den Arbeitsalltag

* Praktische Anwendung: Texterstellung, Recherche, Zusammenfassung und
Strukturierung von Daten

¢ Kreative Nutzung: Ideenentwicklung, Konzeptunterstiitzung und
Prasentationsvorbereitung

* Depp-Dive Prompting: Vom einfachen Testen zur professionellen
Anweisung

e Praxisiibungen: Mit individuellen Unternehmensbeispielen

2k
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Unternehmer Jung- Verkauf
unternehmer

ORT / FORMAT:

Online: Microsoft Teams

Prasenz: MHK Europa Akademie,
Robert-Bosch-Strafie 18, 63303 Dreieich

TERMINE:

Online-Sessions:

02.03.2026, 13:00-15:00 Uhr oder

23.04.2026, 10:00-12:00 Uhr

Prasenzseminar 1: 23.06.2026 oder 02.09.2026
Prasenzseminar 2: 24.06.2026 oder 03.09.2026
jeweils 10:00-17:00 Uhr

REFERENT:
Christian Buchholz, verrocchio Institute

TEILNAHMEGEBUHR:
Online-Session (pro Kurs):
MHK Mitgliedsunternehmen: € 95,- zzgl. MwSt.**

Subvention fir aktive MHK Eigenmarken-Partner
max. € 50,- netto pro Teilnehmer*

Prasenzseminar (pro Kurs):
MHK Mitgliedsunternehmen: ANMELDUNG:
€ 345,- zzgl. MwSt. inkl. Verpflegung** :

Subvention fur aktive MHK Eigenmarken-Partner
max. € 150,- netto pro Teilnehmer*

* Aktive Handelspartner der MHK Eigenmarken erhalten pro Teilnehmer eine auf die Kosten anrechenbare Férderung. Die Hohe ist seminarspezifisch. Fiir alle Seminare gilt zudem folgende Begrenzung: Bei Teilnahme mehrerer
Personen eines Handelspartnerstandortes ist die insgesamt auf die Kosten anrechenbare Subvention pro MHK Eigenmarke auf maximal 500 € netto begrenzt. ** Auch Nicht-Mitgliedsunternehmen kdnnen auf Anfrage an den
Seminaren teilnehmen. Informationen zum Preis und den Teilnahmebedingungen erhalten Sie der Homepage unter https://www.mhk.de/dienstleistungen/mhk-europa-akademie/unternehmer/
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WORKSHOPREIHE PRASENZ UND LIVE-ONLINE

#Sichtbarwerden -

Mit Social Media Kunden gewinnen

Erlernen Sie, wie Sie Social Media strategisch nutzen, lhre Reichweite
steigern und eine Community aufbauen, die |hr Unternehmen starkt.

ZIELGRUPPE:
Fiuhrungskrafte, Marketing-affine Mitarbeitende

NUTZEN:

* Entwickeln Sie ein strategisches Verstandnis fiir Social Media

* Sie lernen praxisorientierte Tools, Methoden und Best Practice kennen

e Optimieren Sie Ihren bestehenden Social-Media-Auftritt

¢ Sie planen und setzen konkrete Mafinahmen um

¢ Erweitern Sie Ihre Kompetenzen nachhaltig mit spezialisierten Online-
Seminaren

HINWEIS:
Alle Seminare konnen einzeln oder als aufeinander aufbauendes Gesamtpaket
gebucht werden.

PRASENZ-GRUNDLAGENSEMINAR

TAG 1: STRATEGIE UND CONTENT

e Definition und Einordnung von Social-Media-Marketing mit
Plattformenubersicht

* Social Media verstehen und strategisch nutzen

e Zielgruppenanalyse und Positionierung

¢ Content-Marketing, Storytelling und Themenfindung Part 1

TAG 2: CONTENT, TOOLS UND COMMUNITY MANAGEMENT

¢ Content-Marketing, Storytelling und Themenfindung Part 2

¢ Posting-Strategien entwickeln, Content-ldeen brainstormen

e Text- und Bildsprache fir verschiedene Plattformen, Storytelling
* Tools fir Planung, Publishing und Monitoring (Insights)

¢ Datenschutz und rechtliche Grundlagen

e Praktische Ubung, Profile optimieren



ONLINE-VERTIEFUNGS-SESSIONS

TERMIN 1 (19.05.2026):
e Authentische Markenbotschaften auf Social Media, Konsistenz und
Wiedererkennungswert schaffen

TERMIN 2 (09.06.2026):
* Erfolgreiche Hashtag- und Community-Strategien: Mehr Likes,
Kommentare und Interaktionen

TERMIN 3 (11.08.2026):
¢ Themenplanung, Tools und Workflows fir einen effizienten Posting-
Prozess, Automatisierung und Zeitersparnis

TERMIN 4 (15.09.2026):
* Reels und Storytelling fir mehr Sichtbarkeit, Tipps fir Schnitt, Text
und Musik

TERMIN 5 (20.10.2026):
* Von der Interaktion zur Anfrage, Direktnachrichten und Kommentare
erfolgreich nutzen, bewahrte Strategien zur Lead-Generierung

TERMIN 6 (10.11.2026):
¢ Ruckblick auf erste Umsetzungsschritte, individuelle Fragen,
Peer-Feedback zu geplanten MaBinahmen

2k
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Unternehmer Jung- Verkauf
unternehmer

ORT / FORMAT:

Online: Microsoft Teams

Prasenz: MHK Europa Akademie,
Robert-Bosch-Strafie 18, 63303 Dreieich

TERMINE:

Online-Schnupper-Session (kostenfrei):

10.03.2026, 11:00-12:00 Uhr

Prasenz-Grundlagenseminar:

13.04.2026, 11:00-17:00 Uhr und 14.04.2026, 09:00-17:00 Uhr
Online-Vertiefungs-Sessions:

19.05.2026 | 09.06.2026 | 11.08.2026 | 15.09.2026 |

20.10.2026 | 10.11.2026

jeweils 11:00-13:00 Uhr

REFERENTEN:
Nadine Oettmeier und Madeline Kleemann, MANA concept

TEILNAHMEGEBUHR:
Online-Session (pro Kurs):
MHK Mitgliedsunternehmen: € 75,- zzgl. MwSt. **

Subvention fir aktive MHK Eigenmarken-Partner
max. € 30,- netto pro Teilnehmer*

ANMELDUNG:

Prasenzseminar:
MHK Mitgliedsunternehmen:
€ 425,- zzgl. MwSt. inkl. Verpflegung**

Subvention fir aktive MHK Eigenmarken-Partner
max. € 200,- netto pro Teilnehmer*

* Aktive Handelspartner der MHK Eigenmarken erhalten pro Teilnehmer eine auf die Kosten anrechenbare Férderung. Die Hohe ist seminarspezifisch. Fiir alle Seminare gilt zudem folgende Begrenzung: Bei Teilnahme mehrerer
Personen eines Handelspartnerstandortes ist die insgesamt auf die Kosten anrechenbare Subvention pro MHK Eigenmarke auf maximal 500 € netto begrenzt. ** Auch Nicht-Mitgliedsunternehmen kdnnen auf Anfrage an den
Seminaren teilnehmen. Informationen zum Preis und den Teilnahmebedingungen erhalten Sie der Homepage unter https://www.mhk.de/dienstleistungen/mhk-europa-akademie/unternehmer/

1
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VERKAUFSMOTIVATIONS-SEMINAR

360° Vertriebskompetenz.

Unternehmer Jung- Verkauf
unternehmer

Motivation, Inspiration und Abschlusspower!

MitreiBend, motivierend, praxisnah - lernen Sie mit Begeisterung zu verkaufen und
Kunden mit mentaler Starke und klarer Strategie nachhaltig zu Uberzeugen.
Starten Sie mit Energie und klarer Strategie ins neue Jahr.

ZIELGRUPPE:
Unternehmerinnen und Unternehmer, Fihrungskrafte, Verkaufsmitarbeitende,
Jungunternehmer

NUTZEN:

* Mike Dierssen live: Seit Uber 25 Jahren auf den grof3iten Biihnen

¢ So verkaufen Sie mit Begeisterung und iberzeugen |hre Kunden nachhaltig

¢ Erfolgsgeheimnisse fiir authentische Abschliisse

* Lernen Sie Strategien fiir mentale Starke, besonders in herausfordernden Zeiten

INHALTE:

Erleben Sie das praxisnahe Vertriebscoaching mit Mike Dierssen und erhalten Sie
exklusive Einblicke und die besten Erfolgsgeheimnisse fur Uberzeugte Kunden und
erfolgreiche Abschlisse!

* Impuls 1: Deine Verkauferpersonlichkeit aufbauen

* Impuls 2: Verkaufspsychologie beherrschen

e Impuls 3: Den ersten Eindruck meistern

* Impuls 4: Kundenergrindung: Weg vom Preis, hin zum Nutzen

* Impuls 5: Prasentation und erfolgreiches Closing

¢ Impuls 6: Einwandbehandlungstechniken anwenden

ke E© o©

&

ORT / FORMAT:
Prasenz: area3, Hans-Strothoff-Platz 1,
63303 Dreieich

TERMINE:
02.02.2026, 12:00-19:00 Uhr und
03.02.2026, 09:00-17:00 Uhr

REFERENT:

Mike Dierssen, Vertriebsprofi und einer
der fihrenden Coaches im DACH-Raum
mit Uber 40 Jahren Vertriebserfahrung

TEILNAHMEGEBUHR:
MHK Mitgliedsunternehmen: € 845,- zzgl. MwSt.
inkl. Verpflegung**

Subvention fiir aktive MHK ANMELDUNG:
Eigenmarken-Partner max.
€ 400,- netto pro Teilnehmer*

* Aktive Handelspartner der MHK Eigenmarken erhalten pro Teilnehmer eine auf die Kosten anrechenbare Férderung. Die Hohe ist seminarspezifisch. Fiir alle Seminare gilt zudem folgende Begrenzung: Bei Teilnahme mehrerer
Personen eines Handelspartnerstandortes ist die insgesamt auf die Kosten anrechenbare Subvention pro MHK Eigenmarke auf maximal 500 € netto begrenzt. ** Auch Nicht-Mitgliedsunternehmen kdnnen auf Anfrage an den
Seminaren teilnehmen. Informationen zum Preis und den Teilnahmebedingungen erhalten Sie der Homepage unter https://www.mhk.de/dienstleistungen/mhk-europa-akademie/unternehmer/



IHK-FORTBILDUNG PRASENZ UND LIVE-ONLINE

Unternehmer Jung-
unternehmer

Generation Zukunft: Zertifizierte Fuhrungskraft

Im Einzelhandel und Handwerk

In nur neun Monaten entwickeln und zertifizieren Sie lhre Fiihrungskompetenzen - mit der
optimalen Kombination aus Prasenztraining, Online-Lernen und individuellem Coaching fir
maximalen Erfolg.

ZIELGRUPPE:
Unternehmerinnen und Unternehmer sowie aktuelle und zukiinftige Fihrungskrafte im
Einzelhandel und Handwerk

NUTZEN:

e Starken Sie |hre Fahigkeiten als Fihrungskraft und qualifizieren Sie sich fir eine
Leitungsposition

¢ Das Blended-Learning-Programm fordert praxisnah und nachhaltig Ihre Entwicklung
als Fihrungsperson

* Die Fortbildung schlie3t mit einem IHK-Zertifikat ab

INHALTE:
* Prasenzmodul 1: Kennenlernen und Einfiihrung
¢ Online-Modul 1: Erwartungen an Fihrungskrafte, Selbstreflexion, Zeitmanagement
und Verantwortungsiibernahme
* Online-Modul 2: Stressbewaltigung, Work-Life-Balance und Aufgabenpriorisierung
¢ Online-Modul 3: Teamarbeit und gemeinsam Ziele erreichen
e Prasenzmodul 2: Erfahrungsaustausch und Diskussion
¢ Online-Modul 4: Kommunikation als Schlissel zum Unternehmenserfolg
¢ Online-Modul 5: Umgang mit Herausforderungen im Unternehmen und bei Mitarbeitenden
* Online-Modul 6: Zahlen, Planung und betriebswirtschaftliche Grundlagen

% |

ORT / FORMAT:

Online-Lerneinheiten und

Prasenz: MHK Europa Akademie,
Robert-Bosch-Straf3e 18, 63303 Dreieich

TERMINE:

Prasenzmodul 1: 08.-09.12.2026,

jeweils 09:00-18:00 Uhr

Die weiteren Modultermine werden zeitnah
bekanntgegeben.

REFERENTEN:
Experten der MSH Consultig GmbH und MHK Group

TEILNAHMEGEBUHR:

MHK Mitgliedsunternehmen:
€ 4.995,- zzgl. MwSt. inkl.
Verpflegung zzgl. der IHK-
Prifungsgebihr von € 360,-

ANMELDUNG:

13
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PRASENZ-TAGESSEMINAR

Kuchen aus der Sicht
eines Sachverstandigen

Reklamationen souveran meistern: Bearbeiten Sie Beanstandungen fachlich fundiert,

rechtssicher und kundenorientiert.

O

ZIELGRUPPE:
Inhaber und Geschaftsfihrer von Kiichenstudios, Mobelhdausern, Mobel- und

Kichenmontageunternehmen und Umzugsunternehmen

NUTZEN:

Reklamationen sicher bearbeiten: Strukturiert und rechtssicher von der Analyse

bis zur Argumentation

Fachlich iiberzeugen: Sachverhalte korrekt einordnen und nachvollziehbar begriinden
Zeit und Kosten sparen: Durch systematisches Vorgehen unnotige Aufwande vermeiden

e Ek

Fehlerquellen erkennen: Ursachen fiir Beanstandungen frithzeitig identifizieren und
beheben
Kundenvertrauen starken: Professionell und losungsorientiert auftreten - auch in

%

schwierigen Situationen
Image fordern: Mit Kompetenz und Klarheit die Aulenwirkung des Unternehmens starken

INHALTE:

Garantie, Gewahrleistung, Definition von Fehlern und Mangeln, Beweislastumkehr
Rolle von Kulanz, Aufnahme und Bearbeitung von Beanstandungen

Kriterien zur Beurteilung industriell gefertigter Kichenmdbel und
Nachbesserungsprozesse

Warentypische Eigenschaften und Gebrauchstauglichkeit

Vorgehen, wenn ein Rechtsstreit unvermeidbar ist

Unternehmer Jung- Verkauf
unternehmer

ORT / FORMAT:
Prasenz: MHK Europa Akademie,
Robert-Bosch-Straf3e 18, 63303 Dreieich

TERMIN:
28.04.2026, 09:00-18:00 Uhr

REFERENT:

Stefan Scheuermann, offentlich bestellter
und vereidigter sowie personenzertifizierter
Sachverstandiger

TEILNAHMEGEBUHR:
MHK Mitgliedsunternehmen: € 245,- zzgl. MwSt.
inkl. Verpflegung**

Subvention fir aktive MHK
Eigenmarken-Partner max. ANMELDUNG:
€ 100,- netto pro Teilnehmer*

* Aktive Handelspartner der MHK Eigenmarken erhalten pro Teilnehmer eine auf die Kosten anrechenbare Férderung. Die Hohe ist seminarspezifisch. Fiir alle Seminare gilt zudem folgende Begrenzung: Bei Teilnahme mehrerer
Personen eines Handelspartnerstandortes ist die insgesamt auf die Kosten anrechenbare Subvention pro MHK Eigenmarke auf maximal 500 € netto begrenzt. ** Auch Nicht-Mitgliedsunternehmen kdnnen auf Anfrage an den
Seminaren teilnehmen. Informationen zum Preis und den Teilnahmebedingungen erhalten Sie der Homepage unter https://www.mhk.de/dienstleistungen/mhk-europa-akademie/unternehmer/



PRASENZ-TAGESSEMINAR SPEZIALWISSEN

Spezialwissen Arbeitsplatten aus

0000

Montage

Unternehmer Jung- Verkauf

unternehmer

Naturstein, Quarzkomposit und Keramik

Praxisnahes Expertenwissen rund um Arbeitsplatten aus Sicht eines Sachverstandigen:

Lernen Sie, technische Fakten souveran, nachvollziehbar und Gberzeugend zu vertreten.

Gewinnen sie technische Sicherheit und Ubertragen Sie |hr Wissen direkt in den beruf-
lichen Alltag.

ZIELGRUPPE:
Unternehmerinnen und Unternehmer, Planer, Monteure und Mitarbeitende im

Kundendienst und Kundenservice

NUTZEN:

Technische Sicherheit: Materialeigenschaften und Montageanforderungen

sicher verstehen

Souveran argumentieren: Fachliche Sachverhalte klar und kundenorientiert erklaren
Fehler vermeiden: Typische Problemquellen frithzeitig erkennen

Kompetenz ausbauen: Fachlich versierter Ansprechpartner im Berufsalltag sein

INHALTE:

Materialkunde, Technikwissen, Normen, technische Regelwerke (DIN, RAL) fir
Kichenarbeitsplatten

Qualitatsgrundsatze, warentypische Eigenschaften, bestimmungsgemafBier Gebrauch,
ubliche Verwendung

Reinigung, Pflege sowie Planung und Montage mit Fallstricken und Besonderheiten
Toleranzen, Risshilder, Fehler und Sachmangel, monetare Bewertung von Fehlern
Richtiger Umgang mit Beanstandungen, Begutachtung und magliche
Nachbesserungsmafinahmen

ke B ©

%

ORT / FORMAT:
Prasenz: MHK Europa Akademie,
Robert-Bosch-Straf3e 18, 63303 Dreieich

TERMIN:
29.04.2026, 09:00-18:00 Uhr

REFERENT:

Stefan Scheuermann, offentlich bestellter und
vereidigter sowie personenzertifizierter
Sachverstandiger

TEILNAHMEGEBUHR:
MHK Mitgliedsunternehmen: € 245,- zzgl. MwSt.
inkl. Verpflegung**

Subvention fir aktive MHK
Eigenmarken-Partner max.
€ 100,- netto pro Teilnehmer*

ANMELDUNG:

* Aktive Handelspartner der MHK Eigenmarken erhalten pro Teilnehmer eine auf die Kosten anrechenbare Férderung. Die Hohe ist seminarspezifisch. Fiir alle Seminare gilt zudem folgende Begrenzung: Bei Teilnahme mehrerer
Personen eines Handelspartnerstandortes ist die insgesamt auf die Kosten anrechenbare Subvention pro MHK Eigenmarke auf maximal 500 € netto begrenzt. ** Auch Nicht-Mitgliedsunternehmen kdnnen auf Anfrage an den
Seminaren teilnehmen. Informationen zum Preis und den Teilnahmebedingungen erhalten Sie der Homepage unter https://www.mhk.de/dienstleistungen/mhk-europa-akademie/unternehmer/
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SEMINAR MIT TUV-ZERTIFIZIERUNG

MHK TUV-Grundlagenseminar
Mobelfachkraft fur festgelegte Tatigkeiten - Module Elektro und Sanitar

In dieser Qualifizierung erweitern Fachkrafte und Monteure ihr Fachwissen in
Elektro-, Sanitar- und Liftungstechnik - mit Schwerpunkt auf dem sicheren
Anschluss von Herden und Kochfeldern. Nach erfolgreichem Abschluss
beider Module erhalten Sie das Zertifikat ,Mobelfachkraft fir festgelegte
Tatigkeiten” gemaf DGUV Vorschrift 3.

ZIELGRUPPE:
Fachkrafte und Monteure im Kiichen- und Mobelfachhandel

NUTZEN:

Ihre Monteure fihren festgelegte Tatigkeiten in den Bereichen
Elektrotechnik und Sanitartechnik sicher, fachgerecht und rechtlich

abgesichert aus
Dazu gehoren Herde und Kochfelder im Bereich der Kiichenmontage zu

montieren oder demontieren, an die vorhandene Herdanschlussdose
(Elektroversorgungsnetz) anzuschliefen, in Betrieb zu nehmen sowie nach
Herstellerangaben einzustellen

Monteure der Sanitartechnik sind berechtigt, Arbeiten hinter dem Eckventil
durchzufiihren wie Kiichenarmaturen und Ablaufgarnituren zu montieren
und Spilmaschinen anzuschlieflen

Nach erfolgreichem Abschluss und mit erworbener Zertifizierung erfullt Ihr
Unternehmen die Vorgaben der DGUV 303-001 bei Kiichenmontagen

MODUL Elektro

INHALTE:

* Rechtliche Grundlagen und Haftungsfragen

e Gefahr durch elektrischen Strom

¢ Brandgefahr durch fehlerhafte Anschlisse und wie man Fehler vermeidet

e VDE-Vorschriftenreihen, Auswahl von Leitungen und Schutzorganen sowie
deren Dimensionierung

* Anschlussbestimmungen fur Herde und Betriebsmittel an Alt- und
Neuanlagen, Aufteilung der Stromkreise in Altanlagen

e Anschluss von Elektroherden (Herd- und Kochfelder) und Beispiele fir
fehlerhafte Anschlisse von Elektroherden, Fehleranalyse

e Sicherheitstechnische Uberpriifung von Elektroherden nach DIN VDE 0701,
0702 und DGUV Vorschrift 3 (ehem. BGV A3])

 Praktische und messtechnische Ubungen

HINWEIS:
Fir alle anderen/weiterfiihrenden Arbeiten ist die ,,grofe” Ausbildung zur
EffT notwendig.



MODUL Sanitar

INHALTE:

¢ Technische Regeln Trinkwasserinstallation DIN EN 806; DIN EN 1717

¢ Technische Regeln Abwasserinstallation DIN EN 12056

e Schallschutz nach DIN 4109; VDI 4100

Abluftanlagen in Kiichen nach FeuVO

* Praktische Ubungen: Montage von Kiichenarmaturen und Ablaufgarnituren

KUNDENSPEZIFISCHE INHALTE:

(ausschlieBlich fiir MHK Seminare im Modul Sanitéar)

e Abnahmedokumentation nach RAL GZ 430

* Richtiges Werkzeug: Referenzsatz Montageausstattung

¢ Fugentechnik

¢ Innovative HeiBwasserbereiter: Worauf muss bei der Installation besonders
geachtet werden?

el

% [

Montage

ORT / FORMAT:
Prasenz: MHK Europa Akademie,
Robert-Bosch-Strafie 18, 63303 Dreieich

TERMINE:

Je 4 Tage & 10 Unterrichtseinheiten
17.03.-20.03.2026 |1 09.06.-12.06.2026 |
15.09.-18.09.2026 1 03.11.-06.11.2026
jeweils 09:00-18:00 Uhr

REFERENTEN:
Experten der TUV Rheinland Akademie

TEILNAHMEGEBUHR:
MHK Mitgliedsunternehmen: € 995,- zzgl. MwSt.
inkl. Verpflegung**

Subvention fir aktive MHK Eigenmarken-Partner
max. € 300,- netto pro Teilnehmer*

ANMELDUNG:

Abschlusspriifungen nach jedem Modul
und TUV-Zertifizierung nach erfolg-
reichem Abschluss

* Aktive Handelspartner der MHK Eigenmarken erhalten pro Teilnehmer eine auf die Kosten anrechenbare Férderung. Die Hohe ist seminarspezifisch. Fiir alle Seminare gilt zudem folgende Begrenzung: Bei Teilnahme mehrerer
Personen eines Handelspartnerstandortes ist die insgesamt auf die Kosten anrechenbare Subvention pro MHK Eigenmarke auf maximal 500 € netto begrenzt. ** Auch Nicht-Mitgliedsunternehmen kdnnen auf Anfrage an den
Seminaren teilnehmen. Informationen zum Preis und den Teilnahmebedingungen erhalten Sie der Homepage unter https://www.mhk.de/dienstleistungen/mhk-europa-akademie/unternehmer/

17



18

ONLINE-SEMINAR MIT TUV-BESCHEINIGUNG

MHK TUV-Jahresunterweisung
Mobelfachkraft fur festgelegte Tatigkeiten - Module Elektro und Sanitar

Jahrliche Unterweisung fiir Elektrotechnik und Sanitartechnik - aktuell,
praxisnah und normkonform fur sichere Kichenmontagen.

ZIELGRUPPE:
Fachkrafte und Monteure im Mobelfachhandel mit festgelegten Tatigkeiten im
Bereich Elektro und Sanitar

NUTZEN:

Rechtssicher handeln: Erfillen Sie die gesetzlichen Anforderungen nach
DGUV Vorschrift 3 und § 5 HwO

Aktuelle Normen und Vorschriften: Uberblick iiber Anderungen in
Gesetzen und technischen Standards

Sicherheitsbewusstsein starken: Erkennen Sie Risiken fachgerecht und
vermeiden Sie diese bei der Kichenmontage

Qualitat sichern: Unterstiitzung eines sicheren, fachgerechten und
normkonformen Arbeitsalltags

Unternehmerpflicht erfiillen: Ihre Mitarbeitenden absolvieren
nachweislich die gesetzlich vorgeschriebene jahrliche Unterweisung

MODUL Elekrtro

INHALTE:

¢ Recht und Verantwortung: Gesetzliche Grundlagen, Qualifikation und
Arbeitsorganisation

¢ Gefahren und Sicherheit: Risiken des elektrischen Stroms,
Schutzmafinahmen und Erste Hilfe bei Unfallen

* Arbeitsweise: Bei der Kiichenmontage Herde und Kochfelder
montieren oder demontieren, an die vorhandene Herdanschlussdose
(Elektroversorgungsnetz) anschlieBen, in Betrieb nehmen sowie nach
Herstellerangaben einstellen

HINWEIS:
Fir alle anderen/weiterfiihrenden Arbeiten ist die ,,grofle” Ausbildung zur
EffT notwendig.



Montage

MODUL Sanitar
ORT / FORMAT:

INHALTE: Interaktives Live-Online-Format

¢ Grundlagen und Regelwerke: Planerische, hygienische und rechtliche
Anforderungen inkl. aktueller Neuerungen TERMINE:

* Moderne Installationssysteme: Vor- und Nachteile verschiedener 4 Unterrichtseinheiten (3 Elektro, 1 Sanitar)
Techniken 26.11.2026, jeweils 08:00-12:00 Uhr oder 13:00-17:00 Uhr

¢ Trinkwasserschutz und Hygiene: Risikofaktoren, bestimmungsgemafer
Betrieb und InstandhaltungsmalBnahmen

* Arbeitsweise: Arbeiten nach dem Eckventil wie Montage von
Kichenarmaturen und Ablaufgarnituren oder Spililmaschinenanschluss

H <©

REFERENTEN:
Experten der TUV Rheinland Akademie

TEILNAHMEGEBUHR:
MHK Mitgliedsunternehmen: € 95,- zzgl. MwSt.
inkl. Verpflegung**

% [

Subvention fir aktive MHK Eigenmarken-Partner
max. € 50,- netto pro Teilnehmer*

TUV-Teilnahmebescheinigung nach
erfolgreichem Abschluss ANMELDUNG:

* Aktive Handelspartner der MHK Eigenmarken erhalten pro Teilnehmer eine auf die Kosten anrechenbare Férderung. Die Hohe ist seminarspezifisch. Fiir alle Seminare gilt zudem folgende Begrenzung: Bei Teilnahme mehrerer
Personen eines Handelspartnerstandortes ist die insgesamt auf die Kosten anrechenbare Subvention pro MHK Eigenmarke auf maximal 500 € netto begrenzt. ** Auch Nicht-Mitgliedsunternehmen kdnnen auf Anfrage an den
Seminaren teilnehmen. Informationen zum Preis und den Teilnahmebedingungen erhalten Sie der Homepage unter https://www.mhk.de/dienstleistungen/mhk-europa-akademie/unternehmer/
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SEMINAR MIT TUV-ZERTIFIZIERUNG

MHK TUV-Auffrischungsseminar

Mobelfachkraft fur festgelegte Tatigkeiten - Module Elektro und Sanitar

Das Seminar vermittelt aktuelles Fachwissen und bringt Ihr TUV-Zertifikat auf den
neuesten Stand - fir rechtssicheres Arbeiten gemaf geltenden Vorschriften und Normen. 9

ZIELGRUPPE:
Fachkrafte und Monteure, die bereits erfolgreich das TUV-Grundlagenseminar zZu
festgelegten Tatigkeiten absolviert und die zugehorige Zertifizierung erworben haben

2k

NUTZEN:

¢ Wissensauffrischung: Vertiefung und Aktualisierung zu Elektrotechnik- und
Sanitarthemen gemaf aktueller Vorschriften und Sicherheitsstandards [

* Praxisbezug: Behandlung technischer Neuerungen, normativer Anderungen und a
Erfahrungen aus dem Montagealltag

* Rechtssicherheit: Sicherstellung fachgerechter Arbeit und rechtliche Absicherung (€)
des Unternehmens 7

INHALTE:

e Wiederholung zentraler Sicherheits- und Rechtsgrundlagen (DGUV 303-001, VDE- und
DIN-Vorschriften)

e Aktualisierung technischer Standards im Bereich Elektrotechnik und Sanitartechnik

¢ Vertiefung praxisorientierter Anwendungen, z. B. beim Anschluss von Herden,
Kochfeldern und Spilmaschinen

e Erfahrungsaustausch und Diskussion aktueller Entwicklungen

HINWEIS:
Fir alle anderen/weiterfiihrenden Arbeiten ist die ,,grofe” Ausbildung zur EffT notwendig.

ORT / FORMAT:
Prasenz: MHK Europa Akademie,
Robert-Bosch-Straf3e 18, 63303 Dreieich

TERMINE:
2 Tage a 10 Unterrichtseinheiten
22.09.-23.09.2026, jeweils 09:00-18:00 Uhr

REFERENTEN:
Experten der TUV Rheinland Akademie

TEILNAHMEGEBUHR:
MHK Mitgliedsunternehmen:
€ 595,- zzgl. MwSt. inkl. Verpflegung**

Subvention fir aktive MHK
Eigenmarken-Partner max.
€ 200,- netto pro Teilnehmer*

Abschlusspriifungen nach
jedem Modul und TUV-
Zertifizierung nach erfolg-
reichem Abschluss

Montage

ANMELDUNG:

* Aktive Handelspartner der MHK Eigenmarken erhalten pro Teilnehmer eine auf die Kosten anrechenbare Férderung. Die Hohe ist seminarspezifisch. Fiir alle Seminare gilt zudem folgende Begrenzung: Bei Teilnahme mehrerer
Personen eines Handelspartnerstandortes ist die insgesamt auf die Kosten anrechenbare Subvention pro MHK Eigenmarke auf maximal 500 € netto begrenzt. ** Auch Nicht-Mitgliedsunternehmen kénnen auf Anfrage an den
Seminaren teilnehmen. Informationen zum Preis und den Teilnahmebedingungen erhalten Sie der Homepage unter https://www.mhk.de/dienstleistungen/mhk-europa-akademie/unternehmer/



MHK EUROPA AKADEMIE TV Unternehmer Jung-

unternehmer
Gewusst wie. Relevante Rechtsprechung trifft
rechtliche Klassiker der Kuchenbranche
KOMPAKT UND PRAXISNAH:
Ihr rechtliches Updates in nur 20 bis 25 Minuten - ideal fiir den Arbeitsalltag 9 ORT / FORMAT:
Interaktives Live-Online-Format
ZIELGRUPPE:
Als Profi in der Kiichenbranche wollen Sie im Arbeitsalltag schnell Entscheidungen auls  TERMINE:
treffen, die rechtlich fundiert und sicher sind - genau das liefert dieses Seminar B Jeden ersten Donnerstag im Quartal
09:00-09:30 Uhr

NUTZEN:
¢ Branchenrelevante Rechtsprechung: Wichtige Urteile verstandlich erklart und direkt [ ] REFERENTEN:

fir den Kiichenfachhandel aufbereitet a Rechtsexperte und MHK Jurist Christian Jensen
¢ Rechtliche Klassiker verstandlich gemacht: Im TV werden wiederkehrende und Markus Paul, Leiter MHK Europa Akademie

juristische Fragestellungen geklart, die Sie als Handler direkt betreffen
¢ |Interaktive Handlerfragen: Sie haben die Mdglichkeit, eigene rechtliche Anliegen (€) TEILNAHMEGEBUHR:

einzubringen und Antworten von einem Experten zu erhalten ~s Kostenlos
¢ Immer auf dem Laufenden: Vierteljahrliche Sessions liefern aktuelle Informationen

und erdffnen gezielt Chancen in der Kiichenbranche
INHALTE:

ANMELDUNG:

* Relevante Rechtsprechungen und aktuelle Urteile aus der Branche
* Vertrags- und Gewahrleistungsfragen

¢ Rechtliche Klassiker und ihre Anwendung

* Praxistipps fir den Arbeitsalltag

¢ |hre Fragen aus dem Handel
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ZUKUNFT GESTALTEN

MHK Jungunternehmerworkshops

Vernetzen, gestalten, wachsen - die MHK Jungunternehmerworkshops bieten
frische Impulse, praxisnahes Wissen und wertvolle Branchenkontakte.

ZIELGRUPPE:
Jungunternehmerinnen und Jungunternehmer sowie Griinderinnen und
Grinder in der Startphase ihres Unternehmens

NUTZEN:

¢ Austausch auf Augenhdhe: Lernen Sie von und mit anderen jungen
Unternehmerinnen und Unternehmern

* Praxisnahe Einblicke: in spannenden Vortragen und Unternehmens-
besichtigungen mit hohem Mehrwert

* Impulse fiir die Zukunft: aktuelle Themen, Innovationen und Strategien
fir nachhaltigen Erfolg

* Netzwerk erweitern: Kontakte knipfen, Synergien entdecken und
Kooperationen aufbauen

* Motivation und Inspiration: Entdecken Sie neue Perspektiven fur
personliches und unternehmerisches Wachstum




Jung-

unternehmer
MHK JUNGUNTERNEHMER-WINTER-WORKSHOP MHK JUNGUNTERNEHMERWORKSHOP
26.01.-29.01.2026 01.11.-03.11.2026
Unter dem Motto ,Raus aus dem Geschaftsalltag - neue Perspektiven Im Fokus des Jungunternehmerworkshops im November 2026 stehen
entdecken” treffen sich die Jungunternehmerinnen und Jungunternehmer der praxisnahe Tipps fur den Einstieg in die erfolgreiche Unternehmensfihrung.
MHK Group zum Jahresauftakt in Ellmau mit einem spannenden Programm: Die Teilnehmenden erhalten wertvolle Impulse, Strategien und Methoden fir
Vertreter der LEICHT Kiichen AG geben exklusive Einblicke in aktuelle Trends ihre personliche und unternehmerische Weiterentwicklung - erganzt durch
und Architekturkonzepte der modernen Kiiche - inspirierend, praxisnah und intensiven Austausch, aktives Networking und den Aufbau einer starken
mit Blick auf die Zukunft des Kiichenfachhandels. Gemeinschaft.

0

ORT / FORMAT: ﬁ TERMIN:
Tirol Lodge Ellmau, 6352 Ellmau, Tirol 01.11.-03.11.2026

TERMIN: Ort, Inhalte und Preis werden zeitnah veroffentlicht.
26.01.-29.01.2026

ANMELDUNG:

23



MHKTN

EUROPAAKADEMIE

Wir freuen uns auf lhren Besuch
INn einem unserer Seminare!

SO BUCHEN SIE IHR SEMINAR:

Buchen Sie |hr Wunschseminar ganz bequem Uber den QR-Code beim
jeweiligen Seminarangebot oder direkt auf unserer Website.

Natdirlich stehen wir lhnen auch personlich zur Verfligung - gerne beraten wir
Sie individuell zu Inhalten, Terminen und passenden Teilnahmeoptionen.

KONTAKT:

MHK Europa Akademie

Robert-Bosch-Strafle 18

63303 Dreieich

E-Mail: seminaredmhk.de
www.mhk.de/dienstleistungen/mhk-europa-akademie




